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Entscheiden Sie sich für Ergotron und 
erleben Sie Wachstum
Mit dem „Ergotron Elite Circle“-Partnerprogramm unterstützen wir tatkräftig 
Ihre Wachstumsziele und stellen sicher, dass noch mehr Menschen  
die hohe Qualität der professionellen Lösungen von Ergotron erleben.

Dieser Programmleitfaden stellt die wichtigsten Ressourcen vor, die Ergotron 
Ihnen als Mitglied des Elite Circle bietet.



Die Vorteile von Bewegung in jeder Branche
Ob am Arbeitsplatz, im Gesundheitswesen oder in der Fertigung – Ergotron 
ist bekannt für seine branchenführenden, professionellen Produkte, die auf 
Langlebigkeit ausgelegt und auf hervorragende Leistung getestet sind.

Moving you forward™
Wir stehen für Bewegung und Fortschritt. Dafür stehen wir, seit Harry 
Sweere Ergotron im Jahr 1982 gründete und Patente für einige der ersten 
ergonomischen schwenkbaren Halterungen und Monitorarme erhielt. Sein 
Vermächtnis setzt sich in unseren Grundwerten fort und inspiriert uns zu 
maßgeblichen Neuerungen, die für optimale Arbeitsverhältnisse sorgen – 
durch bestmögliches Wohlbefinden und das Arbeiten in Bewegung. Mit vier 
Jahrzehnten Branchenerfahrung sind wir bestens positioniert, um unsere 
Kunden bei der Bewältigung der Herausforderungen von heute und in der 
Zukunft weiterhin voranzubringen.

Arbeitsplatz Gesundheitswesen Industrie

Wir sind stolz darauf, mehr als 200 Patente für 
einzigartige Produktinnovationen zu besitzen und 
unzählige Auszeichnungen und Preise erhalten  
zu haben.

200+

Unsere Vision: 
Wir wollen weltweit führend im Bereich 
Workflow-Expertise sein, indem wir 
ergonomische Lösungen entwickeln, die den 
Erfolg unserer Kunden fördern, erfolgreich zu 
arbeiten und sich um andere zu kümmern.



Warum eine Partnerschaft mit Ergotron eingehen?
Logistik: Wir arbeiten mit den besten und 
effizientesten Distributoren weltweit zusammen,  
um sicherzustellen, dass Sie bestens versorgt sind.

Eine Marke, vielfältigste Auswahl – und nur ein einziger 
Anlaufpunkt für Ihre Kunden

Qualitativ hochwertige, professionelle Lösungen  
mit exklusiven Patenten und Zertifizierungen

Erweiterte Reichweite mit unseren Vertretern vor Ort, 
die Ihr Team ergänzen

Verschiedene Umweltzertifizierungen und  
Übergang zu nachhaltiger Verpackung

Viele zertifizierte Serviceoptionen verfügbar,  
die maßgeschneiderte Angebote ermöglichen



Vorteile des Elite Circle Programms
Unser Elite Circle Programm wurde sorgfältig dafür konzipiert, unser 
gemeinsames Geschäft auszubauen und gleichzeitig unseren Kunden 
hochwertige, professionelle Lösungen zu bieten, die sie weiterbringen.

Als Ergotron-Partner haben Sie Zugang zu Vorteilen wie:

• Deal-Registration-Programm
• Seed-Unit-Programm
• Exklusive Produktvorschauen und Schulungen
• Digitale Verkaufstools
• Unterstützung von Vertrieb und Marketing



GROW

Vorteile Beschreibung Registriert Zertifi ziert

Digitale 
Verkaufstools

Steigern Sie Ihren digitalen Traffi  c und Ihre Verkäufe 
mit einem Listing auf der Website von Ergotron Optional

„Goal Incentive 
Rebate" Programm

Erreichen Sie Ihr jährliches Ziel und werden Sie für 
den Ausbau unseres gemeinsamen Geschäfts mit 

einem dedizierten Bonus belohnt
Optional

Produktschulung
Schulungen zu neuen Produkten und regelmäßige 
Updates zu bestehenden Ergotron-Lösungen und 

deren Verkauf

MDF

MDF - Marketing Development Funds (deutsch: 
WKZ - Werbekostenzuschuss) zur Förderung des 

Bekanntheitsgrads der Marke Ergotron, der Run Rate 
und der Lead-Generierung

Optional

Seed-Unit-Programm

Geben Sie Ihren Kunden die Möglichkeit, kostenlose 
Ergotron-Lösungen zu erhalten. Teststellungen 

vervielfältigen, um Geschäftsabschlüsse zu 
vervielfältigen

Optional

Deal-Registration-
Programm

Sichern Sie sich Ihren Deal und erhalten einen 
exklusiven Rabatt nach Genehmigung Optional

CONNECT

Vorteile Beschreibung Registriert Zertifi ziert

Zugang zu Account-
Manager 

Kenntnis der Ergotron-Ressourcen und Kontaktdaten 
für den Support

Persönlicher 
Account Manager 

und Marketing-
unterstützung

Spezielle vierteljährliche Geschäftsbesprechungen 
mit Ihrem Ergotron-Account-Manager und dem 

Marketingteam

Produktvorschauen
Roadmap für neue Produkte: exklusive Einblicke in die 

kommenden Entwicklungen von Ergotron, damit Sie 
Ihrer Konkurrenz immer einen Schritt voraus sind

Kostenlose 
Eintrittskarten für 

Messen

Freikarten für Ihre Kunden für Ergotron-Messen und 
Branchenveranstaltungen

REPRESENT

Vorteile Beschreibung Registriert Zertifi ziert

Produkt-Rabatte Sonderkonditionen für die Ausstattung Ihres eigenen 
Arbeitsplatzes mit Ergotron-Lösungen

Zertifi kat Zertifi kat des Ergotron-Partnerprogramms

Vorführprodukte
Produkte für Ihren Ausstellungsraum – seien Sie der 
Erste, der Ihren Kunden unsere neuesten Lösungen 

vorstellt

Unterstützung bei 
der Vermarktung

Erste Verkäufe neuer Ergotron-Produkte werden 
mit der Erstellung von Inhalten und digitaler 

Marketingwerbung gewürdigt
Optional

Fallstudien Werben Sie für Ihr Unternehmen und Ihre Kunden mit 
Fallstudien Optional Priorität



Setzen Sie sich mit uns  
in Verbindung!

MARKETING:

Melanie Thau
Channel Marketing 
melanie.thau@ergotron.com

Chloe Benabbou
Channel Marketing  
chloe.benabbou@ergotron.com

SALES:

Valentina Landolfi
Business Development Representative  
Italia & Iberia 
valentina.landolfi@ergotron.com

Tina Triem
Channel Account Manager, DACH
tina.triem@ergotron.com

Morgane Fabre
Channel Account Manager, Frankreich
morgane.fabre@ergotron.com 

Myles Braham
Channel Account Manager, UK & Irland
myles.braham@ergotron.com

Laura McNamee
Channel Account Manager, UK & Irland
laura.mcnamee@ergotron.com

Nick Goedhart
Channel Account Manager, BENELUX
nick.goedhart@ergotron.com

Nuria Ortiz
Business Development Manager, Iberia
nuria.ortiz@ergotron.com

Paolo Lafratta
Business Development Manager, Italien
paolo.lafratta@ergotron.com

Helén Fornalik Pettersson 
Senior Account Manager Nordics
helen.pettersson@ergotron.com

Erik Seeman
Channel Account Manager,  
Middle East & Africa
erik.seeman@ergotron.com

Johan Versluis
Business Development Manager,  
Central Eastern Europe & Israel
johan.versluis@ergotron.com



Weitere Ressourcen auf ergotron.com herunterladen
EMEA Sales: 
 Amersfoort, Niederlande / +31.33.45.45.600 / info.eu@ergotron.com
© Ergotron, Inc.   Überarbeitung 14.10.2023  
Inhaltliche Änderungen vorbehalten.
Die Produkte von Ergotron dienen nicht der Heilung, Behandlung, Abmilderung oder 
Prävention von Krankheiten. 
Patentinformationen finden Sie unter www.ergotron.com/patents


